
成功在于勤奋与积累 

                                   ——刘霖强 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

不比其他 90 后的男生有着那样的青涩，在他身上展现出的是成熟与稳重的

魅力。他，勤奋工作，胆大心细、勇于挑战，摆在他面前的是一条充满诱惑却

又极富挑战性的道路，但他从未胆怯，脚踏实地，勤奋刻苦，因为他坚信没有

意外的成功，只有勤奋的付出才能到达幸福的彼岸。 

勤奋是他的代名词 

勤奋补拙是良训，一分辛劳一分才。勤奋是人人可为，它是弥补眼前不足， 

开拓前进之路的劈山斧。，是一把打开成功之门的金钥匙。胜利和成功总是伴随

着勤奋的人，但勤奋不是所有人都做到的，90 后的他身上没有任何一丝娇气，

他身上流露出的，却是同龄人中难得的稳重与成熟。工作中，亦是如此，他认为

相对于其他同行业的同事，他自己会更为勤奋，他的勤奋似乎超越了他人，对于

客户，他总是充满热情与关心，给客户打电话，发微信，他总是无微不至地关心

着客户，在工作中，常常都能看到他与客户交流沟通的身影。他相信着多付出总

会得到应有的收获，所以在空闲时间，他总是坚持学习业务开发的技巧与金融知



识，让自己的知识储备更加充足，从而能与客户无障碍地交流，更专业地服务客

户。生活中，他也十分勤奋，善于理财的他也把自己的财务打理得井井有条。 

客户的信任就是对他最好的认可 

已经来到公司多年的他，把自

己的角色定位为组里的扛把子与

“老专家”，与组上的成员们用微

信交流，大家互相帮助，一起成长。

来到中讯，他学习了知识，获得了

沟通技巧，还收获了一群志同道合

的朋友。他十分明白与客户建立信

任的重要性，所以他在工作中，与

客户从陌生到熟悉，再从熟悉到朋

友，他认为客户就是他的朋友，这

样客户才对他更加信任，才会把自

身的需求完全的倾述出来。同时，

他认为客户的信任就是对他最好

的认可，他会在一个客户上花费很长的时间，只为了给予客户更专业、更细致的

服务。在客户的后续服务方面，他也始终以客户为中心，细致地对客户进行维护，

无论在什么时候，对于客户的问题他都耐心地处理与解答，有的客户为了表达对

他的感谢，送上了的家乡的特产与礼物，他虽然没有收下，但他的内心也十分欣

慰。 

梦想需要坚持 

锲而不舍，金石可镂，在这个行业中他也经历了许多，看着身边里的人来来

去去，他却始终坚守在自己的岗位上，他说道，宝剑锋从磨砺出，梅花香自苦寒

来，工作中的压力肯定是会有的，可能是来自行业，可能是来自自身，但学会坚

持后，困难也就不算什么了。2014 年的他就曾遇到过业务上的困境与低迷，但

当时的他并没有轻易就放弃，而是努力思考与反省自身的不足之处，加以改正，

不停地提升自身的能力，这样专一的信念使得他能在困境中生存与成长，使得现

在的他，更为成熟与自信，在它的岗位上创造出属于他自己的一片天地。每个人



心中其实都有一个梦，不管这个梦是否有意义，但它始终是一块人生的拼图。有

的人将自己的梦想通过努力转化为现实，让梦不再是梦；而有的人空有梦想，从

不为之付诸努力，梦最终只能是梦，只能是痴心妄想的空话、未来的遗憾。他就

将梦想付诸于实践，未来他仍将坚持不懈，期望自身能在工作上得到更大的提升，

做出更好的业绩，同时也带动新加入的成员一起拼搏，创造更好的未来。 

 

 


